






［ こだわり／生活スタイル／求めていること／中心年代層 ］

［ 自分自身の強みの整理／他店との違い／自店の強み／どのようなサービスをするのか？ ］



［ 出店予定地／商圏分析／交通の便・周辺環境の現状と今後 etc／なぜその場所を選んだのか？ ］

［ 備える機能／内外装イメージ ］

［ セットメニュー／個別メニュー／プライス／所要時間 ］





9 集 客 ［お客様に伝える内容／伝達の手段／プロモーション内容]

新規客

引継ぎ客（以前からの顧客）

口創業時集客予測

瓢疇月間指名売上平均

|創業当初の売上予測：

集客手段

万円 （指名客総数

万円1

名・平均客単価¥

月間予想客数

〇指名客引継ぎ 指名客の ％ 人

〇チラシ集客 枚配布 人

人

0 net集客 人

人

〇フリ ー ペ ー パー集客 人

〇ロコミ ・ 紹介 人

合計 人

客単価

1:1 T.A.K.A.H..A. BEエ:ai!ON"T

•平均来店周期 ヶ月）

売上

円 円

円 円

円 円

円 円

円 円

円 円








